Certificacion
al instante




&
;QUE SON LOS CURSOS
ONLINE?

Son cursos cr uedas capacitarte desde cualquier lugar
y en el momento qu onvenga, ya sea a través de tu teléfono
o notebook, evitando ir a hasta las aulas en horarios determinados.
Aprenderas de manera dinamica mediante textos, ejercicios, videos
tutoriales con la guia de instructores profesionales.
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TECNICAS DE.
VENTAS

/1- IVOS

Comprender los p.;tn ,a os fi
ventas.
Identificar estilos de
clientes.

y

Aplicar técnicas d
Implementar estra

resultados comerciale




UNIDAD 1:
FUNDAMENTOS DE LA NEGOCIACION EN VENTAS

e Presentacion del curso y su importancia en el ambito
comercial.

e Explicacion metodolégica del curso (estructura,
actividades y evaluaciones).

e Mensaje motivador para incentivar la participacion activa.

UNIDAD 2:
ESTRATEGIAS Y TACTICAS DE NEGOCIACION.

Definicion de negociacion en
Diferencias entre negociar
Principales errores en la
Modelos de negociacion:
Etapas de una negociacion efectiva

UNIDAD 3:

MANEJOCHC Y RESOL%N DE

CONFLI

’LAN DE ESTUDIO

¢ Princi 1asion en ventas (Cialdini)
o Estr iacion: BATNA

e Tac o responder a ellas
o Le iacion
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¢ Psicologie
e Evaluacion
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» DIRIGIDO A:

Vendedores, asesores comerciales
mejorar sus habilidades de negocia

ionales que deseen

A §
Gl @) e
TS



Y DOCENTE

LIC. MSC. ROMINA VALERIA GOMEZ CABRAL

Master en Educacion. Diplomado en Marketlng D Redes
ociales, Licenciada en Ciencias de la Comunica ching
ntolégica Profesional Empresarial y Experta en El imiento
s-trumental entrenado por el Instituto Feuerstein d aely
S exp de Jerusalén. Gerente Co-mercial del Grupo IALSA
JIS entos y Bebidas S.A.), Revista Zeta y
du ncién. Instructora del Programa PIM;
ion de M 1‘\-»_.. Avanzadas) del !
OCAL-UIP. 7 54
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) METODOLOGIA
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CERTIFICACION

El alumno que cu
y administra podra de
inmediata ]

CIase&autogestionables
100 % online
Acceso é ma
virtual las 24 h
Limite de 30 di.
Certificacion a
culminar el cu

los
e forma auto
0, la misma se

Fundacion od

la Union |




Y INVERSION

INVERSION

Gs. 550.000

Consulta los planes de financiacion disponibles.

Descuentos especiales para socios y colaboradores de las
siguientes instituciones
)P

nzo Ltd

15% Centro de Importadores d

10% Cooperativa Multiactiva S

10% Cooperativa Multiactiva Medalla Milagrosa Ltda.
15% RE/MAX Paraguay.@
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DNES ABIERTAS

RESERVA TU LUGAR AQUI

Belén Rojas

istente Comercial



https://forms.gle/sXbsWGs8a1VpJWoU7
mailto:comercial3@ceprocal.org.py
https://wa.me/595974184261

